
日本初の化粧品専門店用の販促支援パッケージ「ストアplus」を
リリース！

『ストアplus』はお客様がＷＥＢ上で商品予約ができる「商品予約システム」と、商品予約シス
テムを有効に活用するために成功事例やシステムの利用ノウハウを習得できる「マーケティング
レポート」や店頭販売力の強化を図る「勉強会」がひとつになった販促パッケージ。
WEBを介してお客様との接点を強化することで、化粧品専門店の強みである『接客力』を生かすこ
とができる化粧品専門店に特化したソリューションです。

■ストアplusとは（http://forstandard.jp/package/store/）
「ストアplus」の商品予約システムは、化粧品専門店の中心メーカーである、資生堂・カネボウ
・コーセー・アルビオン・マックスファクター・ディシラなどのブランド商品に標準対応し、商
品予約システムを利用する店舗は、初期の取扱いブランド設定のみで、手間のかかる商品登録な
どの必要なく、すぐに利用可能。また、限定品・新製品にも対応しており、メールなどと合わせ
ても、効率的な予約受注が可能になります。
また、店舗オリジナル商品や店舗限定品などの登録ももちろん可能で、店舗のオススメする商品
もコントロール可能。
さらに、商品予約システムではサンプル予約や来店日設定も可能で、店舗のキャンペーンやポイ
ントアップなどの販促とからめた来店促進にも有効に活用できます。

■ストアplusを利用した店舗とお客様のそれぞれのメリット
＜お客様のメリット＞
１．24時間365日、店舗での取扱い商品を比較検討をゆっくりすることが可能になります。
２．品切れのケースが多い化粧品店でも、事前予約で来店時に品切れなしに持ち帰りが可能にな
ります。
３．欲しい限定品や新商品、店舗の閉店後でもいつでも予約可能です。
４．店頭ではなかなか欲しいといえないサンプルも、ＷＥＢ予約で意思表示も簡単にできます。
５．ＰＣのみならず、スマートフォン標準対応で、外出先や就寝前のひとときでもアクセス可能
です。

＜お店のメリット＞
１．化粧品専門店用の店頭販売を中心に考えたものなので、取扱い商品や業務フローなどが完全
にマッチいたします。
２．面倒な商品登録は不要で、運用サポートも完全無制限なので、システムを使いこなせます。
３．お客様が商品を事前に予約してもあることで日常にムダな在庫を減らすことができ、売り逃
しも排除できます。
４．予約システムとメールの利用で購買履歴に基づいたワントゥーワンマーケティングが可能に
なります。
５．ポイントアップなどの繁忙日でも、お客様の事前予約利用で、接客時間短縮で販売効率が向
上します。

＜本件に関するお問い合わせ＞
株式会社フォースタンダード 営業担当 安倉（ヤスクラ）までお願いいたします。
TEL :  ／ FAX :  ／ E-mail : 

https://www.prerele.com/releases/detail/7566
https://www.prerele.com/releases/detail/7566
http://forstandard.jp/package/store/


http://www.forstandard.jp

Generated by ぷれりり・プレスリリース
https://www.prerele.com

http://www.forstandard.jp
https://www.prerele.com

