
【株式会社SBSマーケティング】建設的な話し合いが実現する！
？『DESC法』

支援会社と事業会社での実務経験をベースに、主にBtoB（企業間取引）分野のマーケティングや
販売促進、集客に関連したコンサルティングサービスを提供している株式会社SBSマーケティング
は「建設的な話し合いが実現する！？『DESC法』」ページを2024年08月13日（火） 
 に公開しました。

客観的な事実を伝え、その後に自身の主観的な意見を説明し、自身が求めていることを提案した
上で、選択肢を提示して相手の反応に応じて柔軟に結論を出す『DESC法』。メリットとデメリッ
ト、活用する際の注意点、ほかのフレームワークとの違い、効果を発揮するビジネスシーンにつ
いて解説しています。

（記事ページの項目）
■『DESC法』とは？
■『DESC法』のメリット
■『DESC法』のデメリット
■『DESC法』を活用する際の注意点
■ほかのフレームワークとの違い
■『DESC法』が効果を発揮するビジネスシーン（DLコンテンツのみ）
■意思疎通が捗り業績アップの可能性が生じるフレームワーク（DLコンテンツのみ）

▼詳しくはこちらをご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/blog/desc-method-2024-08/

▼日々の実務に役立つ情報を公開しています。どうぞご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/blog/

■問い合わせ先
企業名：株式会社SBSマーケティング
事業内容：マーケティング、集客、販売促進に関するコンサルティング業務 など。
URL：https://sbsmarketing.co.jp/contact/
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