
【株式会社SBSマーケティング】手放すことに抵抗を感じる！？
『保有効果』

支援会社と事業会社での実務経験をベースに、主にBtoB（企業間取引）分野のマーケティングや
販売促進、集客に関連したコンサルティングサービスを提供している株式会社SBSマーケティング
は、「手放すことに抵抗を感じる！？『保有効果』」ページを2023年06月20日（火） 
 に公開しました。

一度所有したモノや環境に（高い）価値を感じて、それを手放すことに抵抗を感じるようになる
『保有効果』。発生する要因やマーケティングシーンでの活用例などについて解説しています。

（記事ページの項目）
■『保有効果』とは？
◆保有効果の由来
◆保有効果を実証した実験
■なぜ発生するのか？
◆①ザイオンス効果
◆②フォールス・コンセンサス効果
◆③損失回避バイアス（損失回避の法則）
◆④現状維持バイアス
■マーケティングシーンへの活用例
◆無料のお試し期間を設ける
◆割引する（クーポン券を配布する）
◆返金・返品保証制度を設ける
◆下取り制度を設ける
■最後に

▼詳しくはこちらをご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/marketing/whatis-endowment-effect-2023-06/

▼日々の実務に役立つ情報を公開しています。どうぞご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/blog/

■問い合わせ先

https://www.prerele.com/releases/detail/39491
https://www.prerele.com/releases/detail/39491
https://www.prerele.com/releases/date_list/2023/06
http://www.google.com/calendar/event?action=TEMPLATE&dates=20230620%2F20230621&text=%E3%80%90%E6%A0%AA%E5%BC%8F%E4%BC%9A%E7%A4%BESBS%E3%83%9E%E3%83%BC%E3%82%B1%E3%83%86%E3%82%A3%E3%83%B3%E3%82%B0%E3%80%91%E6%89%8B%E6%94%BE%E3%81%99%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%AB%E6%8A%B5%E6%8A%97%E3%82%92%E6%84%9F%E3%81%98%E3%82%8B%EF%BC%81%EF%BC%9F%E3%80%8E%E4%BF%9D%E6%9C%89%E5%8A%B9%E6%9E%9C%E3%80%8F&details=https%3A%2F%2Fwww.prerele.com%2Freleases%2Fdetail%2F39491
https://sbsmarketing.co.jp/marketing/whatis-endowment-effect-2023-06/
https://sbsmarketing.co.jp/blog/


企業名：株式会社SBSマーケティング
事業内容：マーケティング、集客、販売促進に関するコンサルティング業務 など。
URL：https://sbsmarketing.co.jp/contact/
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