
【株式会社SBSマーケティング】事業会社のマーケターに求めら
れる社内向けの思考やスキル＆テクニック

BtoB（企業間取引）を中心にマーケティングや集客に関連したコンサルティングサービスをご提
供させていただいている株式会社SBSマーケティングは、「BtoB事業会社のマーケターに求められ
る『社内向け』の思考やスキル＆テクニック」ページを2022年12月6日（火）  に公開しました。

企業規模問わず、BtoB（企業間取引）の事業会社に所属するマーケターに求められる『社内向け
』の思考やスキルをご紹介します。

（記事ページの項目）
■「マーケティング職」「マーケター」になるための選択肢は多い。
■事業会社のマーケターに求められる『社内向け』の思考やスキル＆テクニック
■施策の『成果』に役立つ思考やスキル
◆マーケティング業務に関連する知識を継続的に習得する
◆日常の時事ネタを自分事に捉えて「仮説→検証」し実業務に当てはめてみる
◆インプットとアウトプットを習慣づける
◆営業に対する理解力（理想的には営業スキル）
◆長期間、継続的に活動する意欲や我慢強さ
■人事『評価』に効果的な思考やスキル
◆自部門や他部門から理解を得るための、言語化するスキル
◆他部門から協力を得るための調整力や折衝力
■最後に

▼詳しくはこちらをご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/marketing/inhouse-thinking-skills-and-techniques-required-
for-marketers-of-operating-companies-2022-12/

▼日々の実務に役立つ情報を公開しています。どうぞご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/blog/

■問い合わせ先
企業名：株式会社SBSマーケティング
事業内容：マーケティング、販売促進に関するコンサルティング業務 など。
URL：https://sbsmarketing.co.jp/contact/
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