
【株式会社SBSマーケティング】『マーケター』に転職する際の
分かれ道～大企業か中小企業か？～

BtoB（企業間取引）を中心にマーケティングや集客に関連したコンサルティングサービスをご提
供させていただいている株式会社SBSマーケティングは、「『マーケター』に転職する際の分かれ
道～大企業か中小企業か？～」ページを2022年11月18日（金）  に公開しました。

「マーケティング職」「マーケター」に転職する際の選択肢はさまざま存在します。

具体的には、事業会社のマーケターになるか、支援会社のマーケターになるか。
また、BtoC（企業-
消費者間取引）領域の企業に転職するか、BtoB（企業間取引）領域の企業に転職するか。

このほかにも、転職先の企業の『規模』という点も、大きなポイントとなります。
日本国内資本の大規模な事業会社、中小規模の事業会社の切り口で、それぞれのメリット/デメリ
ット、共通して求められる思考やスキルについて解説しています。

（記事ページの項目）
■「マーケティング職」「マーケター」になるための選択肢は多い。
■事業会社でのマーケティング（業務）とは？
■大規模な事業会社でのマーケティング
◆大規模な事業会社でのマーケティングに携わるメリット
◆大規模な事業会社でのマーケティングに携わるデメリット
■中小規模の事業会社でのマーケティング
◆中小規模の事業会社でのマーケティングに携わるメリット
◆中小規模の事業会社でのマーケティングに携わるデメリット
■（企業規模問わず）事業会社のマーケターが共通して求められる対外的な思考やスキル
◆戦略から戦術まで見渡す『目』
◆購買プロセスに即した心理変化に対する理解力
◆顧客や消費者の心理・行動メカニズムに関する理解力
■最後に

▼詳しくはこちらをご覧ください。

https://www.prerele.com/releases/detail/37002
https://www.prerele.com/releases/detail/37002
https://www.prerele.com/releases/date_list/2022/11
http://www.google.com/calendar/event?action=TEMPLATE&dates=20221118%2F20221119&text=%E3%80%90%E6%A0%AA%E5%BC%8F%E4%BC%9A%E7%A4%BESBS%E3%83%9E%E3%83%BC%E3%82%B1%E3%83%86%E3%82%A3%E3%83%B3%E3%82%B0%E3%80%91%E3%80%8E%E3%83%9E%E3%83%BC%E3%82%B1%E3%82%BF%E3%83%BC%E3%80%8F%E3%81%AB%E8%BB%A2%E8%81%B7%E3%81%99%E3%82%8B%E9%9A%9B%E3%81%AE%E5%88%86%E3%81%8B%E3%82%8C%E9%81%93%EF%BD%9E%E5%A4%A7%E4%BC%81%E6%A5%AD%E3%81%8B%E4%B8%AD%E5%B0%8F%E4%BC%81%E6%A5%AD%E3%81%8B%EF%BC%9F%EF%BD%9E&details=https%3A%2F%2Fwww.prerele.com%2Freleases%2Fdetail%2F37002


https://sbsmarketing.co.jp/marketing/change-job-to-a-marketer-large-company-or-small-
business-2022-11/

▼日々の実務に役立つ情報を公開しています。どうぞご覧ください。
https://sbsmarketing.co.jp/blog/

■問い合わせ先
企業名：株式会社SBSマーケティング
事業内容：マーケティング、販売促進に関するコンサルティング業務 など。
URL：https://sbsmarketing.co.jp/contact/
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