
営業マン向け営業スキルアップカレッジ（http://er-
coco.com/）オープン ～ 日本初
“営業の練習”で高い営業成績に欠かせない７ヶ条と５つのスキ
ルを向上～
厳しい市場環境下で営業マンの営業成績向上と企業の業績向上を
実現 

営業コンサルティングなどで営業マンや中小企業を支援する有限会社イーアール（本社：東京都
江東区、代表取締役社長：瀬川良太）は、営業マンや営業を目指す求職者などの方々を対象にし
た「営業スキルアップカレッジ（以下「ＳＳＵＣ」と言います）」の新規受講者募集を２０１１
年８月２９日より開始しました。
ＳＳＵＣは、受講者がどの業界においても高い営業成績が挙げられるように必要な心構えや各ス
キルを
“営業の練習”で向上させ、それを通じて企業の業績を向上させられることを目的にしています
。そして、インターネットを通じて行なわれるスキル別コースを、受講者自身の実力やニーズに
合わせて受講できるほか、受講料も安価であるため、忙しさや地域に関わらず、営業マン個人お
よび営業マンの人数が少ない中小企業でも活用できるのが特長です。

ＳＳＵＣは、営業マンや営業マネージャー、および営業を目指す求職者など個人が受講する形態
となりますが、申込みは営業マン個人でも企業でもどちらからでも可能となっています。
そして、営業マン個人の受講メリットとして、受講料が安価でありながら、各コースの全てにお
いて日本の営業の世界で初めてとなる独自の“営業の練習”方法をお伝えするため、スキルを着
実に向上することができます。
さらに、実際の商談などの営業活動前に個別指導や相談も活用できるため、スキル向上と同時に
、個別の営業活動の成功率を短期的に向上させるのにも役立てられます。
加えて、求職中の方においては、事前に必要な営業スキルを習得できるため、採用試験で他者に
優位になるだけでなく、入社後早い時期かつ持続的に企業の期待に応えられる営業成績を出せる
結果、自身の人材価値を短期間で高められます。

また、自社の営業マンに受講させる企業のメリットは、上記以外に、一般的な営業研修のほとん
どに当てはまる3つの弱点、①研修効果が一過性、②受講者全員の実態とニーズに内容がマッチし
ない、③一人当たりの研修コストが高い、を克服し、費用対効果を飛躍的に高められることが挙
げられます。
それにより、研修の費用対効果が低いため研修費用を削減せざるを得なかった企業や、自社の営
業マンが少ないため研修を実施できなかった中小企業でも、営業マンのスキル向上に取り組めま
す。
さらに、従来の営業研修とは異なり、営業マンの日常の営業活動に支障をきたすことなく取り組
める上に、研修担当者の業務負担を大幅に軽減できるなど、企業にとって望ましい形で自社の営
業マンのスキル向上が図られ、そしてその結果、現在の厳しい市場環境の中でも業績を向上させ
られるようになります。

ＳＳＵＣではこのたび、【３大特典】
① ｅ－ラーニング無料
② 受講費１ヶ月分無料
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③ メール相談１回分無料

に【２つの特典】をさらにプラスしました。
④
営業マン個人のお申込み者先着30名様と、企業のお申し込み社先着3社様に、イーアール瀬川書籍
「成績の悪い営業マンは『才能不足』ですか？いいえ『練習不足』です。」をプレゼント。
（専用サイトからお申し込みになる際に、お知りなった媒体名をご登録ください）
※
書籍は、ＳＳＵＣのコースでもあります７ヶ条と５つのスキルの詳細とその“営業の練習”方法
が記されています。
⑤ グループや企業で10人まとめてのお申し込みで、受講料1名分を無料。

【営業スキルアップカレッジ概要】

■カレッジ形態
希望の営業スキルだけを効率的に向上するために、
スキル毎になっている８つのコースおよび４つのオプションを選択できます。
そして各コースは、
１ヶ月に１回受講するＵＳＴＲＥＡＭ講座と、コース期間中に随時利用できるＳＮＳ（ソーシャ
ル・ネットワーキング・サービス）での受講者同士の情報共有・疑似体験、および１ヶ月に１回
のｅラーニングでの補講で構成しています。
これらすべてが、場所を選ばずにご利用になれます。

■対象者
対象者は、以下の方々ならどなたでもお申し込みになれます。ただし、冷やかしや同業者はご遠
慮ください。
・営業成績が伸び悩んでいる若手営業マン、ベテラン営業マン、ショップの店員さん。
・営業成績をさらに伸ばしたい成績優秀な営業マン、ショップの店員さん。
・営業マンやスタッフの指導を行なう営業マネージャー、ショップの店長。
・経営者。
・営業に就職しようと考えている求職中の方
・就職活動中の学生、または就職浪人の方。

■コース内容
次の８つのコースからご希望のコースを選択できます。
・７ヶ条コース
・イメージ力コース
・質問力コース
・説明力コース
・会話力コース
・セルフマネジメント力コース
・テレアポ（電話営業）コース
・パッケージコース（テレアポコースを除く６つのコース）

■受講期間
受講期間は、パッケージコースの１２ヶ月を除いて全てのコースが６ヶ月間となります。
今回の申込み受付の受講期間は、２０１１年１０月から２０１２年３月までです。



■オプションサービス
ご自分の状況に合わせて各オプションをご活用になられると、さらにスキル向上のスピードアッ
プが図られます。
・“練習”ツール添削。
・ビデオアドバイス。
・メール指導＆相談。
・個人指導＆相談。

【本件に関する問い合わせ先】
◆有限会社イーアール
◆担当：瀬川
◆電話・FAX：０３－６３１６－８１１８
◆E-mail：
◆ホームページ：http://er-coco.com/

■７／１９出版
ER代表著書「成績の悪い営業マンは『才能不足』ですか？いいえ『練習不足』です。」amazonに
て好評発売中！
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