
製造業の経営者・役員向けに海外へ進出し、新たな市場を発掘す
るためのセミナー「目指せ世界の下請け！」を3/18（金）東京で
開催します。

株式会社クレアークでは2016年3月18日（金） 
 、「目指せ世界の下請け！」と題し、海外進出の手法やポイント、あらかじめ検討すべき事項な
どについて、わかりやすく説明するセミナーを有限会社マイスターベック・代表取締役中才敏之
氏を講師に迎え開催いたします。

日本の中小企業は、機械・金属加工・縫製・染色・ＩＴ・表面処理・接合など様々な分野で、「
これだけは誰にも負けない」技術を持っています。それは、きっと自他共に認める、世界のトッ
プレベル。でも、日本国内だけで商売していませんか？一方、海外企業は、仕入品の発注先が海
外かどうか、それには全く関心がないのを知っていますでしょうか？日本の中小企業の技術は、
売りに行けば、売れるんです！

部品販売・加工外注、売り方はいろいろ。世界の下請けを目指せば、そこには、大きな市場があ
ります。しかも、日本政府がそれを応援してくれます。売りに行くために使える補助金が沢山あ
ります。ただ、仕事が来るのを待つのではなく、「世界中へ積極的に仕事を取りに行く下請け」
になるためにはどのように取り組めば良いのか、有限会社マイスターベック、代表取締役の中才
氏を講師に迎え、中小製造業の海外進出について、熱く語っていただきます。

■セミナー開催概要
【日時】2016年3月18日（金）  14：00～16：00（受付開始13：30）
【会場】アットビジネスセンター東京駅
東京都中央区京橋1-11-2 八重洲MDビル2F（JR「東京」駅から徒歩6分）
アクセスマップ：http://abc-kaigishitsu.com/tokyo_yaesu/access.html
【参加費】3,240円(税込)
【定員】15名
【特設ページ】http://seminer.clearc.co.jp/
【問い合わせ窓口】

■セミナー参加申込方法
以下の申込みフォームから必要事項をご記入のうえお申込みください。
https://1lejend.com/stepmail/kd.php?no=ylTDpwkaEvylT

■セミナー内容
【講師プロフィール】
中才敏之氏（有限会社マイスターベック 代表取締役）
1957年生まれ
神戸商科大学（現、兵庫県立大学）卒業後、家業の鉄工所に勤務し、製品輸出を開始。
1997年 技術系専門商社、マイスターベックを開業。日本製(made in
Japan)にこだわり、主に舶用エンジン部品を欧米各国中心に輸出する業務に従事。近年、多くの
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中小企業から依頼を受け、海外市場の開拓に成功している。

【セミナーの内容】
今回の内容（一部）
・海外進出って難しいの？
・現状のＳＷＯＴ分析は有効か？
・品質を売るってどういう事？
・どうやって客先を探すの？
・海外進出にかかる費用は？
・市場があるかないか、他人に任せてはいけない！
どうぞよろしくお願い致します。

【セミナー詳細】
・日本国内だけで商売していませんか？
日本の中小企業は、機械・金属加工・縫製・染色・ＩＴ・表面処理・接合など様々な分野で、「
これだけは誰にも負けない」技術を持っています。それは、きっと自他共に認める、世界のトッ
プレベル。でも、日本国内だけで商売していませんか？

・日本の中小企業の技術は、売りに行けば、売れるんです！
一方、海外企業は、仕入品の発注先が海外かどうか、それには全く関心がないのを知っています
か？日本の中小企業の技術は、売りに行けば、売れるんです！部品販売・加工外注、売り方はい
ろいろ。

・待っているだけでは売れません。積極的に仕事を取りに行きましょう！
世界の下請けを目指せば、そこには、大きな市場があります。しかも、日本政府がそれを応援し
てくれます。売りに行くために使える補助金が沢山あります。ただ待つのではなく、「世界中へ
積極的に仕事を取りに行く下請け」になるためのセミナーです。

・海外進出に関するご質問もお受けします。
詳細はセミナー当日に説明致しますが、これらのお話をすることにより、あなたが扱っている製
品・サービスが海外へ一歩近づくことになります。そういう趣旨の下、本セミナーを開催致しま
すので、是非、ご参加いただければと思います。

【このような方にお勧めです】
製造業の経営者・役員
海外進出検討部門の担当者

【お客様へお願い】
当セミナーは、経営者・経営幹部向けのセミナーであり、経営者・経営幹部のみ参加可能とさせ
て頂きます。コンサルタントの方や士業等専門家の参加はご遠慮頂いておりますのでご了承下さ
い。

■本リリースに関するお問い合わせ先



株式会社クレアーク
担当：瀬間
TEL：
FAX：
Mail: 
URL : http://www.clearc.co.jp/
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