
未来マネジメント主催 無料ビジネスセミナーのお知らせ

「今やモノ余りと言われて久しい。商品力の差異化だけでは売れない！だから営業の提案力の強
化だ！つまり、ソリューション営業の時代だ！」と言われてから、すでに長い時間が経っていま
す。
「お客様と情報を共有し、お客様の問題解決のお手伝いをするのがソリューション営業」と言う
方向性自体は間違いのないものです。
しかし、営業活動の現場では最近、少しづつ営業とお客様の関係が変化してきています。
それは「お客様の握っている情報量の変化」と「情報の質の変化」です。
今までに比べると、お客様が自社の課題やニーズについて理解していることが多くなっています
し、また業界事情や商品についてもともすればベテランの営業マンよりもお客様の方が詳しいこ
とがあるのです。
「どんな素晴らしい提案かと思ったら、なんだ、～～社の方がいいものを持ってきたよ。」
こんなことをお客様に言われて自信を失う営業マンも少なくないのではないでしょうか？
顧客との関係をコントロールするのが難しい中で「御社の営業マンは立派だね！営業マン自体が
ブランドだね！」と言われるような体制を作り、更には「ソリューションってこういうことか」
とお客様に深い満足をしていただくためには営業活動を少しづつでもリニューアルしていく必要
があります。
今回のセミナーでは営業研修を多くお手伝いさせていただく中で我々自身が勉強させていただい
た知見をご提供し、営業活動のリニューアルに繋がるヒントをお伝えます。

【日時】 2014年2月20日(木）  
【場所】 東京都千代田区神田神保町3-2 高橋ビル3階 会議室
【料金】 無料
【対象】 企業の人事担当/教育担当の方にお勧めです。
※上記に当てはまらない方でもご参加いただけます。
【定員】 20名（１社２名様まで）
【主催】 株式会社未来マネジメント
※大変申し訳ございませんが、ご同業者様のお申し込みはご遠慮いただいております

詳しい情報、お申し込みはコチラ！⇒
http://www.miraimanagement.co.jp/contents/seminar140220.pdf

皆様のお申込み、お待ちしております！
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